
Logistik-IT: Dein Job im faszinierendsten 
Network der Welt. 

Globale Logistik: ein Network aus Daten, Waren und Kon­
takten, wie es noch keines in der Geschichte gab. Bei uns 
wirst Du Teil davon. Wir sind EUROLOG. Unsere Software­
Lösungen mit eigener Daten­Plattform steuern Lieferketten 
in Handel, Automotive und Industrie – effizient, nachhaltig, 
weltweit.

Zu EUROLOG. Statt irgendwo hin! 

Gut sein im Beruf. Happy sein im Leben.  
Beides gehört bei uns zusammen. Dafür stehen wir.

Flexibel und mobil arbeiten, statt 9to5 am Stuhl  
zu kleben.

Ideen nicht nur haben dürfen. Sondern sie auch  
verwirklichen können.

Mit globalen Kunden Nachhaltigkeit realisieren. Nicht durch 
Visionen. Sondern mit intelligenten, digitalen Lösungen.

Faire Vergütung ergänzt mit diversen Zuschüssen passend für 
Dich: von Kita über Kantine, von Job-Rad bis Altersvorsorge.

Mensch sein dürfen, den Hund mitbringen – und noch einiges 
mehr, was Du von einem klasse Job erwartest.

LET’S GO FOR IT!

EIN JOB FÜR MEHR 
NACHHALTIGKEIT

Komm in die Branche mit Zukunft!

Bewirb Dich per E­Mail unter Angabe  
Deiner Gehaltsvorstellung und Deines 

frühestmöglichen  Eintrittsdatums.

EUROLOG AG
Monique Steffen

Teamleiterin Personal 
personal@eurolog.com

Am Söldnermoos 17
85399 Hallbergmoos – München 

www.eurolog.com

Hast Du Lust, in unserem Team mitzumachen, um die Welt  
zu bewegen? Dann werde eine*r von 120 EUROLOGern!

Für unser Headquarter nahe des Airport München  
suchen wir eine*n

Key-Account-Manager  (w/m/d)

Du identifizierst und verwandelst Chancen für den Vertrieb unserer IT-Lö-
sungen für Transport-Logistik. Mit Deinen Talenten überzeugst Du Unter-
nehmen aus allen Branchen erfolgreich von unserer Software.

Apropos Kunden – Hier ist Dein Job: 

• Du treibst zusammen mit deinem Team die Akquisition neuer 
Mittelstands- und Großkunden systematisch voran.

• Nicht von der Stange: Du berätst mit maßgeschneiderten 
Lösungskonzepten, präsentierst passende Angebote und 
verhandelst den Abschluss.

• Die Beziehung zu Bestandskunden pflegst Du und bietest 
ihnen bei Bedarf weitere IT-Lösungen.

• Was brauchen Kunden morgen? Zusammen mit dem Team 
Produktmanagement identifizierst Du Needs, um unsere 
Lösungen erfolgreich weiterzuentwickeln.

Das brauchst Du dafür:

Du schöpfst aus mehrjähriger Erfahrung im er­
folgreichen Key Account Management / Vertrieb 
oder in der Unternehmensberatung.

Transport­Logistik und Supply Chains sind keine 
Fremdwörter für Dich. Idealerweise hattest Du 
schon Berührungspunkte damit, z.B. in den Bran­
chen Industrie, Automotive oder Retail.

Deine Stärke ist der aktive Aufbau und die lang­
fristige Pflege von Beziehungen zu Geschäfts­
partnern und Kunden.

Aktiv Lösungen finden – dieses Ziel leitet Deine 
Kommunikation bei der Beratung.

PERFECT MATCH

DU DENKST
GROSS?




