
Werde Lösungs-
geber für Logistik!

In unserer Zentrale nahe des Münchner Flughafens suchen 
wir zur Verstärkung unseres Teams einen erfahrenen und 

engagierten 

KEY ACCOUNT MANAGER 
(W/M/D)

Als Key Account Manager arbeitest Du am Ausbau unseres 
Kundenkreises. Du identifizierst Chancen für den Vertrieb unserer 
IT-Lösungen für Transport-Logistik. Mit Deinen Talenten 
überzeugst Du große und mittelständische Unternehmen aus 
allen Branchen erfolgreich von unserer Software.
• Du verantwortest die systematische Akquisition neuer

Mittelstands- und Großkunden.

• Du entwickelst mit dem Team maßgeschneiderte Kunden-
Konzepte für optimale technische Lösungen, präsentierst
Angebote und verhandelst den Abschluss.

• Du ergreifst Chancen, Deine Bestandskunden mit zusätzlichen
IT-Lösungen zu unterstützen, und baust den Umsatz stetig aus.

• Du identifizierst zukünftige Kundenanforderungen mit dem
Produktmanagement, um unsere Lösungen langfristig
weiterzuentwickeln.

• Du arbeitest eng mit anderen Teams zusammen, um
Unternehmenskunden von unseren Lösungen zu überzeugen.

Dich erwarten interessante und  
abwechslungsreiche Aufgaben, die wir 
als Beitrag unserer Teamleistung wert-
schätzen. Dein Job bei EUROLOG bietet  
Zukunftsperspektive, Entwicklungschan-
cen und wird mit einem leistungsbezogenen  
Gehalt vergütet. Zahlreiche weitere Benefits  
sorgen dafür, dass Du Deine Arbeit bestens 
in dein Leben integrieren kannst und dabei  
Freude hast!

• Du hast ein betriebswirtschaftliches oder technisches
Studium bzw. einen vergleichbaren Abschluss.

• Du überzeugst mit mehrjähriger Erfahrung im Key Account
Management, Vertrieb oder in der Unternehmensberatung,
vorzugsweise in den Branchen Industrie, Automotive, Retail.

• Du weist Erfolge im Vertrieb von Software oder in
komplexer Beratung nach.

• Du punktest mit Wissen über operative Transport-Logistik in
Supply Chains bzw. arbeitest Dich in neue Themen gerne ein.

• Du bist stark im Aufbau und in der Pflege vertrauensvoller,
langfristiger Geschäfts- und Kundenbeziehungen.

• Du kommunizierst und argumentierst aktiv und positiv, vor Ort
beim Kunden und über digitale Medien.

• Du überzeugst durch ein hohes Maß an Eigeninitiative,
Durchsetzungsstärke, Flexibilität und Teamfähigkeit.

• Du arbeitest selbstständig und lösungsorientiert.

• Du verfügst über sichere Deutsch- und Englischkenntnisse in
Wort und Schrift.

DEINE QUALIFIKATION

DEINE BENEFITS

Dein Kontakt

Monique Steffen

Personalabteilung 

E-Mail: personal@eurolog.com

EURO-LOG AG

Am Söldnermoos 17

85339 München-Hallbergmoos 

www.eurolog.com

WER WIR SIND
Die EURO-LOG AG ist einer der führenden  
Anbieter von Softwarelösungen und IT- 
Integration in der Logistik mit Hauptsitz 
in Hallbergmoos. Internationale Kunden  
unter anderem aus den Branchen Automotive,  
Handel, Industrie und Logistik realisieren mit  
EUROLOG Lösungen eine effektive Steuerung  
ihrer Supply Chain in Echtzeit-Transparenz.

WIE WIR ARBEITEN
Als mittelständischer IT-Dienstleister bauen 
wir auf eine familiäre Arbeitsatmosphäre und 
flache Hierarchien. Unser Unternehmen lebt von 
den Menschen, die es mit Kompetenz und Idee 
voranbringen. Sie haben bei uns den höchsten 
Stellenwert. Deshalb achten wir auch sehr auf 
eine ausgewogene Balance zwischen Beruf und  

Privatleben.

WERDE EIN TEIL UNSERES TEAMS!
Durch die Vermarktung unserer innovativen IT-Lösungen für die effekti-

ve Steuerung der Supply Chains gestaltest Du Nachhaltigkeit aktiv mit. 

Das ist das Thema unser aller Zukunft! 

KOMM MIT IN DIE BRANCHE MIT ZUKUNFT!
Bewirb Dich per E-Mail mit Deinen aussagekräftigen  

Bewerbungsunterlagen unter Angabe Deiner Gehaltsvorstellung und  

Deines frühestmöglichen Eintrittsdatums. 

JETZT BEWERBEN

www.eurolog.com
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